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国际制药项目管理协会（IPPM）

2018 培字第 072 号

关于举办“医药行业新零售转型与新盈利模式”

研讨培训班通知

2018 年必将是新零售由概念转向落地实施的重要一年。众多线

下、线上零售企业都把推进新零售变革做为企业转型发展的突破方

向。

传统医药制造企业如何实现转型升级，如何触电新零售领域？本

次会议我们特意请到资深新零售操盘团队为大家讲解，争取通过为期

两天的密集培训达到以下目的：

1、帮助传统厂商建立社交电商、新零售思维

2、帮助传统企业了解新零售盈利模式

3、辅导传统企业转型社交新零售创业，提高销售业绩

一、组织单位

主办单位：国际制药项目管理协会（IPPM）

承办单位：China V 新零售

天津凯博思科技有限公司

支持单位：蒲公英

凯博思微信公众号

二、时间地点

培训时间：10月 27 日-28 日

报到时间：10月 26 日 18:00-19:00，27 日早 8点 50 之前

培训地点：天津市（酒店及具体线路报名成功后定向通知）
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培训对象：制药企业董事长、总经理、副总经理、工厂厂长、市场

销售总监；制药企业、保健品、原料药生产企业市场部、

营销部、广告部相关部门负责人

三、讲师介绍

王 悦：新零售操盘手。

曾主导亿级新零售项目，2014 年进入新零售领域，自

营品牌保健食品、化妆品。2017 年投资新零售与网红

新零售服务企业，为多家企业提供新零售品牌运营，代

理多家品牌进行新零售销售， 如：洋河集团、恒安集

团、哈药世一堂等，是具有实战经验的新零售领域操盘

手

孙 莹：新零售产品规划专家

负责产品总体规划与产品把控，十三年产品一线供应链

管理经验，产品法律法规专家，包装材料专家，曾服务

国际多家知名企业如：维斯塔斯、利拉伐、歌博铸造等，

目前主要从事新零售产品规划和传统企业新零售转型

任宏昊：原央视频道策划人

曾任职央视多个频道策划人，负责央视频道策划、栏目

包装。曾参与《变形剑刚》《阿凡达》等影视的策划营

销，其个人工作室为多家知名品牌进行创意设计，尤其

对药业，保健品业、化妆品业有深入研究

四、课程内容

课题一: 制药企业新零售转型（上）

如何成就亿级 OEM、ODM 企业目前随着新零售微商品牌方的日趋

增多，OEM、ODM 需求也水涨船高，但是如何找到靠谱的合作企业已
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经成为了品牌方头疼的事情，品牌方擅长营销，但是对于生产加工不

在行，在选择合作企业时频频出现各种问题，而作为厂商同样因为不

知道客户在哪里，不了解客户需求而白白流丧失大好机会，如何成就

亿级 OEM、ODM 企业从需求开始！

课题二: 制药企业新零售转型（下）

如何建立自己的新零售品牌传统的销售渠道已经不能满足制药

企业对利润的要求，新零售品牌方动辄年回款过亿，几十亿也改变着

制药企业对行业的新认知。如何凭借自身生产研发优势，形成自己的

新零售品牌，是每一个制药企业新零售转型的起点

课题三: 干货案例分享

原料供应商如何从 0 打造新零售品牌——简脂中长链脂肪酸项

目新零售操盘全解析

1、原料加工厂的痛，为什么下定决心必须转型新零售

2、转型期间遇到了哪些问题：模式？圈子？还是思维？

3、简脂中长链脂肪酸的转型全过程分析

课题四: 干货案例分享

好产品也要好颜值，更要好玩法——玩闹小酒如何依靠新零售打

造网红爆品全过程

1、一款毫无名气的产品如何一夜而红，抖音一个短视频引发的思

考

2、保持热度才是持续营销的关键

3、玩闹小酒的产品观

4、玩闹小酒新零售转型案例全分析
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课题五: 圆桌对话《搭建制药行业新零售产业链接》

嘉宾：

凯博思科技 毛颖明

ChinaV 王悦

简脂总裁 苑海祥

玩闹酒总裁 王峥

课题六: 新社交营销 PK 传统媒体广告

1、何实现产品社交媒体病毒传播与销售

2、为什么这么多人中了抖音的毒

3、为什么这么多人在直播间疯狂刷礼物

4、一个网红凭什么销售产品月利润近百万

课题七: 线上+线下，如何搞定区域用户

1、一个宝妈的启迪：销售从社区开始

2、实体不会消失，品牌方如何达成区域合作

3、线上+线下 O+O，而不再是线上到线下 O2O

4、品牌方如何利用线上工具布局线下合作

课题八: 独家解读新零售运营模式：系统的秘密

1、厂商转型新零售必须了解新零售思维

2、厂商转型新零售必须懂得新零售模型

3、如何利用成功系统直接转型
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五、报名形式

1、采用网上报名系统，微信识别下方二维码即可报名：

2、电脑端可以访问以下网址报名：

https://hy.ouryao.com/plugin.php?id=ts_meet:ts&ac=add

_apply&mid=133

六、培训费用

1、会务费：1600 元/人（含授课费/资料费/证书费/发票/午餐）

2、优惠说明：

2.1 本次培训报名 4 人，即可免费赠送一个名额（第 4 人免费）；

培训期间午餐免费。

2.2 IPPM 个人会员、企业会员可按会员制度 800 元/人。

2.3 培训期间住宿，享受会务组的协议价；参会人员预订，费用

自理。

3、汇款方式：

账 号：0302047509300049778

开户行：中国工商银行天津市黄纬路支行

名 称：天津凯博思科技有限公司

汇款注明：新零售

4、发票及证书：

4.1 培训结束后由 IPPM（国际制药项目管理协会）颁发培训证
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书。

4.2 仅开具增值税普通发票，内容为 “会议费”或“咨询服务

费”。

5、会议咨询：

毛老师：15122174087 微信：maoyingming

七、IPPM 会员权益

参加 IPPM 个人会员，可参加 IPPM 微课，并享有更多权益。

企业会员可以免费参加 IPPM &凯博思一年内所有全国收费培训，

每次培训可参加 5人；并获得一次免费现场企业内审与咨询服务，同

时获得其他权益。

更多会员权益，欢迎咨询：毛老师：15122174087

八、IPPM 介绍

国际制药项目管理协会（International Pharmaceutical

Project Management Association, IPPM），是总部设在加拿大的全

球性制药领域的非政府组织，专注于制药行业项目管理、项目对接、

信息输出、技术服务和行业教育，为各会员及会员单位提供培训、咨

询、项目管理、出版物、国外医药健康项目投资推荐等专业服务。

凯博思科技有限公司是 IPPM 在中国唯一授权开展协会各种活动

交流，为所有中国地区的会员提供快捷服务的合作单位。

IPPM 联合凯博思在国内开展长期的制药行业相关培训业务，拥

有数十家制药企业会员单位，并提供内训服务，欢迎垂询。

国际制药项目管理协会（IPPM）

2018 年 10 月
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